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VERMOGENSMANAGEMENT UND ALTERSVORSORGE

Mit Sicherheit versorgt

,»Erst wenn das Eigenheim abbezahlt ist, wird begonnen, Geld fiir die Alters-

Tag der UmweltBank

vorsorge anzulegen.” Der Finanzanalytiker und FAZ-Autor Volker Looman

Uberraschte und iberzeugte beim , Tag der UmweltBank* mit seinem Plan

zur Vermogensoptimierung. Bank & Umwelt fasst den Vortrag zusammen:

Nummer 1 im Depot: Horst P. Popp uberreicht Volker Looman eine Aktie der UmweltBank

Mit der Bestandsaufnahme der Ist-Situ-
ation beginnt jede Vermdgensplanung.
Privathaushalte sind dabei mit Unter-
nehmen vergleichbar Wie ein Unter-
nehmen solfte auch der Privathaushalt

deshalb eine Bilanz aufstellen.

Private Bilanz

Links stehen die Geldanlagen (also zum
Beispiel UmweltPluskonto, Lebens—
versicherung, Eigenheim und Wertpa-
pierbesitz). Rechts kommt zum Aus-
druck, wie das Vermogen finanziert
wird. Hier stehen dann zum Beispiel
die Schulden fir das noch nicht abge-
zahlte Eigenheim und als Saldo das
Nettovermdgen, also das Gesamtver-

mdgen abzlglich der Schulden.

Die Vermdgensprognose

Auf der Basis der aktuellen Bilanz wird
eine Vermogensprognose erstellt. Sie
erstreckt sich Uber den Gesamtzeit-
raum von heute bis zum Eintritt in den
Ruhestand. In der Prognose werden die
jahrlichen Einnahmen, die privaten Aus-
gaben und die Steuern eingetragen.
So lassen sich die Uberschiisse und
Unterdeckungen, die Entwicklung und
die Renditen des Vermdgens fur alle
Jahre ablesen. Der Unternehmer im
Privathaushalt erkennt auf einen
Blick, wie seine Vermdgenssituation
beim Eintritt in das Rentenalter sein
wird, wenn er keine weiteren Mal3-

nahmen zur Altersvorsorge ergreift.

Weiter auf S. 2

Okologie am Bau,Vernissage der
Sparbuchkinstlerin, Musik-Kaba-
rett. Das Programm schlug ein bei

den Aktiondren, Kunden und Freun-
den der Bank. Der erste , Tag der
UmweltBank® wird nicht der letz-
te bleiben. Weiter auf S. 4

Erfreuliches Wachstur
Die UmweltBank Uberzeugt mit
guten Halbjahreszahlen. Geschéfts-
volumen und Ergebnis stiegen
stark an. Das Kreditzusagevolumen
legte sogar um 36 Prozent zu.
Weiter auf S. 6

Sonnige Zeiten

Dreistadt
Solarfq i

Solarfonds sind derzeit begehrt
am Markt der ethisch-6kologi-
schen Geldanlagen. Im Gespréch
mit B&U erklart die Expertin der
UmweltBank, Beate Haller, warum
das so ist und wie Sie mitmachen

kénnen. Weiter auf S. 7
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Fortsetzung von S. 1

Der Aufbau der Altersvorsorge
erfolgt dann in drei Stufen:

I. Risikoabsicherung
2. Vermogensoptimierung

3. Weiterer Vermogensaufbau

In der Stufe | werden zundchst die
existentiellen Risiken abgesichert. Das
beginnt mit der Geldreserve fur Not-
fdlle. Sie solfte ein halbes Jahresgehalt
nach Steuern betragen. Sicherheit und
Verfugbarkeit sind von gréBter Wich-
tigkeit, so dass als Anlageform das

UmweltPluskonto in Frage kommt.

Risiken absichern

Neben dem Abschluss einer Privat-
Haftpflichtversicherung gehdrt auch
die Auswahl der richtigen Krankenkasse
zu dieser Risikoabsicherung. Die Ver-
sorgungsliicke bei Invaliditdt sollte
durch eine Berufsunfahigkeitsabsiche-
rung geschlossen werden. In Abhan-
gigkeit von der persénlichen und fa-
milidren Situation ist eine Risiko-

Lebensversichung empfehlenswert.

Schulden zurtickzahlen

In der zweiten Stufe, der Vermo-
gensoptimierung, kommt das vor-
handene Vermdgen und dessen
Finanzierung auf den Priifstand. Der
grofite Brocken hierbei ist in den
meisten Féllen die Eigenheimfinan-
zierung. Schuldentilgung ist der wirk-
samste Weg zur Vermdgensbildung.
Ursache ist der Unterschied zwi-
schen dem Effektivzins der Hypo-
thek und den Renditen von Wertpa-
pieren. Der Kredit des Eigenheims
kostet jdhrlich beispielsweise 5,8
Prozent nach Steuern. Im selben
Zeitraum bringen Wertpapiere aber
vielleicht nur 2,4 Prozent. Das

bedeutet fUr den Anleger eine nega-

== UmweltBank

tive Zinsdifferenz von 34 Prozent.
Fur die Tilgung der Schulden werden
also konsequent alle vorhandenen
Gelder herangezogen. Das kdnnen
zum Beispiel festverzinsliche Wert-
papiere sein oder sogar eine Kapital-
Lebensversicherung, die vorzeitig
gekindigt wird. Mit diesem Vermo-
gen wird soviel wie méglich von den
Krediten getilgt. Der Restkredit wird
dann zUgig abbezahlt.

Nach dieser Vermdgensoptimierung
wird die neue Ist-Situation wieder in
einer Bilanz dargestellt und die Ver-

mdgensprognose neu erarbeitet.

Vermogen schaffen

Erst jetzt, in der dritten Stufe, riicken
Kapitalanlagen fir den Vermdgens-
aufbau in den Mittelpunkt. Zundchst
muss aber der Versorgungsbedarf
berechnet werden. Wenn zum Bei-
spiel der Ruhestand im 66. Lebens-
jahr beginnen soll, eine zusdtzliche
Rente von 2500 Euro pro Monat
gewlnscht wird und die Versorgung
schatzungsweise 20 Jahre dauern
soll, dann ist bei einer Abzinsung der
Raten mit 3 Prozent bei Rentenein-
tritt ein Kapital von 446.000 Euro

Volker Looman,

Jahrgang 1955, aus Reutlingen

- ist freiberuflicher Finanzanalytiken,
- veroffentlicht jeden Samstag in
der FAZ einen Artikel seiner
vielbeachteten Serie ,,Die Ver-

mogensfrage”,
- wird im Laufe diesen Jahres
sein Haus abbezahlt haben, und
- hat deshalb bisher noch keinen

Cent in Wertpapieren angelegt.

erforderlich. Diesem errechneten
Bedarf wird das prognostizierte freie
Vermogen zu diesem Zeitpunkt ge-
genUbergestellt, also der Endwert,
der sich aus der nach Risikovorsorge
und Optimierung neu ersteliten Ver-
maogensprognose ergibt. Die Saldie-
rung dieser Werte offenbart die Ver-
sorgungslicke. Sie muss bis zum
Eintritt in den Ruhestand geschlos-

sen werden. n

Die UmweltBank bietet die ganze
Palette der Méoglichkeiten fir den
Llckenschluss: Vom klassischen Spar-
vertrag Uber den Fondssparplan bis zur
Lebens- und Rentenversicherung.
Aktiengebundene Anlageformen,
also Fondssparplane auf Aktien und
fondsgebundene Lebensversiche-
rungen, haben naturgemdf3 hohere
Risiken, aber auch hohere Chancen.
Versicherungen wiederum bieten
steuerliche Vorteile bei der Auszah-
lung; der Anleger ist daftir aber nicht
so flexibel wie beim Fondssparen
und dem Sparvertrag. Uber wichtige
Anderungen bei der Besteuerung
der Versicherungen ab 01.01.2005
informiert Bank & Umwelt auf Seite 3.

Den Bedurfnissen angepasst

Die UmweltBank empfiehlt, nicht
nur auf ein Pferd zu setzen. Die
verschiedenen Moglichkeiten zum Ver-
mogensaufbau sollten sinnvoll kombi-
niert und optimal auf die individuel-
le Situation abgestimmt werden.

Lassen Sie sich von den Experten
der UmweltBank individuell beraten
und vereinbaren Sie mit der beilie-
genden Antwortkarte ein Gesprach.
Oder rufen Sie direkt an:

Tel.0911 /53 08 - 145 n
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LEBENS- UND RENTENVERSICHERUNGEN — GEANDERTES STEUERRECHT

Starten statt warten

Vieles dndert sich durch das neue Alterseinkiinftegesetz, das jetzt beschlossen

wurde.Was sich nicht dndert, ist die Notwendigkeit, selbst vorzusorgen und

sich nicht auf die gesetzliche Rente zu verlassen. Je friiher, desto besser.

Je friiher mit der Altersvorsorge be-
gonnen wird, desto stdrker wirkt sich
der Zinseszins-Effekt positiv aus. Unab-
hangig davon, welche Anlageform
bevorzugt wird. Bei Lebens- und Ren-
tenversicherungen gibt es jetzt einen
besonderen Anreiz, noch in diesem
Jahr mit dem Vermdégensaufbau fur

die Altersvorsorge zu beginnen.

Beitrdge zur Altersvorsorge und daftr
die Besteuerung der Renten. Dies wird
bei den verschiedenen Anlageformen
ganz unterschiedlich umgesetzt. Fur die
privaten Versicherungen zur Alters-
vorsorge bedeutet das, dass ab |. Janu-
ar 2005 nur noch Produkte mit fol-
genden Merkmalen geférdert werden:
Lebenslange Rentenzahlung mit Ren-

tenbeginn nicht vor Vollendung des

Versicherungsauszahlung wird 60. Lebensjahres. Die Leistungen dir-

zukunftig besteuert
Kern des neuen Alterseinkiinftegeset-
zes ist die schrittweise Freistellung der

fen weder vererbbar, noch Ubertrag-
bar, verdul3erbar, beleihbar oder kapi-
talisierbar sein. Das heif3t im Klartext:

% EUR Liickenschluss:

54 70000 Rechtzeitig
anfangen.

52 60.000

. .

50 50.000 Erwartete Entwicklung
des Netto-Renten-

48 40.000 niveaus®

4 30.000 Vermogensaufbau am

44 20.000 Beispiel EUR 100 pro
Monat bei durch-

42 10.000 schnittlich 5% Zins

40 T T T T T 0

2004 2010 2015 2020 2025 2030 * Quelle:VDR

Die gesetzliche Rente wird noch weiter absinken. Privater Vermdgensaufbau schlie3t die

Lucke. — Je friher damit begonnen wird, desto wirkungsvoller.

Ertrage aus Versicherungen mit ein-
maliger Auszahlung missen versteu-
ert werden, wenn sie zur Auszahlung

kommen. Bisher waren sie steuerfrei.

Unser Tipp

Wer in diesem Jahr abschlief3t und sei-
nen ersten Beitrag zahit, profitiert
noch von der alten Regelung; die Kapi-
talauszahlung aus Lebens- oder Ren-

tenversicherung bleibt dann steuerfrei.

Die gebotene Eile solite aber nicht
von einer sorgfattigen Prifung der An-
gebote und einer wohliberlegten
Entscheidung abhalten. Die Umwelt-
Bank bietet auch im Bereich der
Altersvorsorge ausschlief3lich Produk-
te an, die neben attraktiverVerzinsung
auch 6kologischen Kriterien gentigen.
Die Einhaltung dieser Standards wird
beim Versicherungspartner von

einem unabhéngigen Beirat geprift.

Nachhaltig und rentabel

Gerade bei der Altersvorsorge geht es
um Langfristigkeit und Nachhaltigkeit.
DerVermdgensaufbau soll in 20, 30,40
Jahren Ertrag bringen und so sicher
und zuverldssig sein wie heute. Die
gleiche Philosophie steckt auch hinter
Okologischen  Versicherungen und
Geldanlagen. Auch hier geht es um
Nachhaltigkeit und darum, nicht auf
Kosten kinftiger Generationen zu
leben und zu wirtschaften. Okologisch
orientierte Versicherungen und Alters-
vorsorge passen also ideal zusammen.

Die Unterlagen fir ein Versicherungs-
angebot kénnen Sie mit der beilie-
genden Antwortkarte anfordern.
Oder Sie vereinbaren ein Gesprach

mit unseren Experten:

Tel.0911 /53 08 - 235 "

== UmweltBank



Gut besucht: Vernissage im Innenhof der UmweltBank

TAG DER UMWELTBANK UND HAUPTVERSAMMLUNG

Zwel Tage iIm Zeichen der Bank

Uber 600 Aktionire, Kunden und Freunde der UmweltBank informierten und unterhielten sich beim ,, Tag der Umwelt-

Bank®, der erstmals am Tag vor der Hauptversammlung in Nirnberg stattfand.

Junge Familien und Architekten, die
sich tiber Oko-Hausbau informierten,
Bankkunden, die mehr tber die rich-
tige Altersvorsorge und einen erfolg-
reichen Vermogensaufbau erfuhren,
Kunstliebhaber, Musik- und Kabarett-
begeisterte — sie alle kamen auf ihre
Kosten. Die UmweltRdtin  Andrea
Mayer fasste es so zusammen:, Es hat
wieder alles gestimmt — Geist, Kérper

und Seele geschwingt.”

Fachvortrdge vom Feinsten
Den Auftakt machte der Umwelt-
Architekt Michael Trykowski, der
sein Publikum mit einem praxis-
orientierten Vortrag Uber 6kologi-
sches Bauen und Renovieren begei-
sterte (siehe Kasten auf Seite 5).
lhm folgte der Finanzberater Volker
Looman mit seinem Fachvortrag
zum Thema ,,Vermogensaufbau und

Altersvorsorge' (siehe Seiten | und 2).

Kulturerlebnisse
Am spdten Nachmittag wurde die
eroffnet.

Vernissage ,,Menschen"

Die Sparbuchkinstlerin Sabine Jesse-

== UmweltBank

Kniesel und ihre zwei Hamburger
Kolleginnen Mona Schewe-Buggea
und Angelika Bleicker-Schéfer pré-
sentierten in den Raumen der Um-
weltBank ihre Gemilde, Skulpturen
und Zeichnungen. Mit einer span-
nenden Mischung aus Musik, Sprach-
witz und Percussion nahm das
Minchener Kabarett-Duo , Faltsch
Wagoni* am Abend die Eigenheiten
der deutschen Sprache gekonnt auf

die Schippe.

Aktionare begeistert

Ganz dem Geist und der Vision
der UmweltBank entsprechend, be-
schrankten sich Aufsichtsrat und
Vorstand der Bank bei der Haupt-
versammlung im Aufsef3saal des Ger-
manischen Nationalmuseums am
ndchsten Vormittag nicht nur auf die
Berichterstattung Uber die 6konomi-

schen Zahlen:

,Okologie und Okonomie gehen bei
der UmweltBank Hand in Hand", so
der Vorstandsvorsitzende Horst P

Popp zu Beginn seiner Ansprache.

Thema Menschen: Sparbuch-

(re.)

kiinstlerin Sabine Jesse-Kniesel

und Freundinnen

Dieses Leitmotiv zog sich als roter
Faden durch die Vortrage aller Vor-
standsmitglieder und fand seinen logi-
schen Abschluss in den Ausfihrungen
des Vorsitzenden des UmweltRates
der Bank: Langfristig tragfahige Investi-
tionen erfordern nachhaltiges Invest-
ment. Und Nachhaltigkeit bedeute
, Gewinnerzielung im Einklang mit der
Ressourcenproduktivitdt”, so Prof. Dr.
Hoffrann. Genau daran halte sich die

UmweltBank mit grof3em Erfolg.

Wort gehalten

Aufsichtsratsvorsitzender Hans Buckert
schlieBlich erinnerte in seiner Rede
an die Entwicklung der UmweltBank
seit ihrer Grindung vor rund acht
Jahren. Damals seien sehr anspruchs-
volle Ziele gesteckt worden; und
die wurden mehr als erreicht. ,,Ver-
gleicht man den Emissionsprospekt
[zur Bankgrindung] mit den heutigen
Zahlen, dann kann man feststellen,
dass Herr Popp damals fast ein Pro-
phet gewesen ist, so gut entspricht
die heutige Realitdit den damals

gesetzten Zielen",
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Klare Worte: Aufsichtsrat (G. Hofmann, Dr. Schone, H. Buckert),
Vorstand (H. Popp, G. Engelhard, J. Koppmann) und UmweltRat

(Prof. Dr. Hoffmann)

Lob kam auch von dritter Seite:
Langfristigen Erfolg und eine durch-
weg positive Entwicklung bescheini-
gen der UmweltBank die neutralen
Analysten von GSC Research, fir die
nur die harten ékonomischen Fakten
zdhlen.

Analysten empfehlen Aktie

B&U zitiert aus dem GSC-Bericht von
der Hauptversammlung (die vollstan-
dige Version finden Sie im Internet

unter www.umweltbank.de):

,Alle Tagungsordnungspunkte wurden
bei nur wenigen Gegenstimmen und
Enthaltungen mit nahezu durchgan-
gig 100 Prozent gemal3 den Vorschla-
gen der Verwaltung beschlossen.

Die Geschiftsentwicklung der letz-
ten Jahre bestdtigt, dass mit der
UmweltBank langfristig Geld zu
verdienen ist ... Insbesondere profi-
tiert die Bank vom anhaltenden
Boom bei den Umweltanlagen. Die
gesetzlichen Forderinstrumente macht
sich die Bank intelligent zunutze, was
die Refinanzierung erleichtert. Das
Papier ist gegenwdrtig sowohl vom
Momentum als auch fundamental
eine sehr interessante Depotbeimi-

schung.” =

222 UmweltBank

Sicher, Rentubel. Direki,

versammlung

DaDa in Nurnberg: Faltsch Wagoni

Fruchtbar: Gesprache

am Rande der Haupt-

Okologisch bauen zahlt sich ad

1,5 LiterHaus

Der Architekt Michael Trykowski

stelite am ,, Tag der UmweltBank™ das

[,5 Liter-Haus vor. Drei Merkmale

unterscheiden das Passivhaus am auf-

falligsten von anderen Neubauten:

* Sehr gute, ungewdhnlich dicke Wir-
medammung; jede Widrmebriicke
wird vermieden.

*Je grofer die AuBBenfliche des Hau-
ses ist, desto mehrWarme kann ver-
loren gehen. Deshalb wird das Haus
so geplant, dass moglichst wenig
AuBenwand oder Dachfliche not-
wendig ist. Passivhduser unterschei-
den sich daher oft schon optisch von
ihren Nachbarn.

* Eine luftdichte AuBenhtlle und
eine kontrollierte Be- und Ent-
liftung. Aus der verbrauchten Luft
wird die Warme zurlck gewon-
nen. Mindestens so wichtig ist der
Komforteffekt: Zugluft, kalte Wan-
de, LirmUbertragung und schlech-
te Luft sind Vergangenheit.

Der Heizwédrmebedarf eines Passiv-

hauses liegt bei 15 kWh pro m? und

Jahr, was in etwa dem Energiegehalt

von |,5 Litern Heizdl entspricht. So

werden im Vergleich zu einem ande-
ren modernen Neubau mindestens

[.000 Euro pro Jahr an Betriebsko-

sten vermieden.

Zinsvorteil durch Oko-Bonus
Okologisches Bauen ist wirtschaftlich
und wirkt sich bei der Baufinanzie-
rung vorteilhaft aus. Die Umwelt-
Bank belohnt Bauherren mit einem
Zinsvorteil von bis zu 0,5 % p. a..
Okologische Bauprojekte profitieren
von den glnstigen Konditionen der
Bank — egal, ob zum Beispiel ein
Passivhaus gebaut, ein Altbau dkolo-
gisch saniert oder Regenwasser

genutzt wird. Die auf den Umwelt-

bereich spezialisierte Bank kennt
zudem alle Fordermdglichkeiten und
kombiniert diese mit den zinsglinsti-
gen hauseigenen Darlehen zu einem

Finanzierungskonzept, das genau passt.

Gerne beraten Sie die Experten der
UmweltBank zur Finanzierung lhres
Okologischen Hausbaus oder lhrer
Altbausanierung unter:

0911 /5308 - 155

IS

== UmweltBank



INVESTOR RELATIONS — HALBJAHRESZAHLEN 2004

Starkes Kreditwachstum

Gemail aktueller Halbjahreszahlen ist das Geschéftsvolumen der UmweltBank AG auf 600 Mio. Euro und die Kun-

denzahl auf iiber 38.000 gestiegen. Das Kreditzusagevolumen spiegelt mit einem starken Plus von 35,9 Prozent die

groBe Nachfrage insbesondere nach Solarkrediten wider.

Die Anzahl der geforderten Projekte
stieg auf 3.305, die Kreditinanspruch-
nahmen erhohten sich um 32,8 Pro-
zent auf 325,7 Mio. Euro. Die Summe
der zugesagten Kredite stieg innerhalb
eines Jahres von 2784 Mio. Euro um
100 Mio. Euro auf 3783 Mio. Euro
(plus 35,9 %).

Jetzt 3.300 Projekte finanziert

Die gute Bonitit des &kologischen
Kreditportfolios erlaubte eine geringe
Risikovorsorge in Hohe von lediglich
359 TEUR. Die erfolgreiche Emission
des GenufBscheins 2004 stirkt die
Eigenkapitalbasis der griinen Bank und
unterlegt das erwartete weitere dyna-
mische Kreditwachstum. Die attraktiv
verzinsten und mit UmweltGarantie
ausgestatteten Kundeneinlagen wuch-
sen um 18,4 Prozent auf 3455 Mio.
Euro. Das wieder zunehmende Ver-
trauen der Anleger in den Aktien-
markt und die Nachfrage nach Versi-
cherungen zur Altersvorsorge fuhrten
zu einer Steigerung im Bereich Ver-

mogensberatung von 27,6 Prozent.

,Die guten Nachrichten rei3en bei der
UmweltBank nicht ab.

Vor allem die Investitionssicherheit

durch das EEG, das in Europa erfreuli
cherweise mehr und mehr Nachahmer
findet, heizt die Nachfrage nach zins-

gunstigen Krediten an."

Horst P. Popp (46) Grunder und
\orstandsvorsitzender der UmweltBank AG

24 Prozent Ergebnissteigeruncprovisionsiiberschuss

Durch kontinuierliches Wachstum,
steigende Ertrdge und ein kostenbe-
wusstes Bankmanagement konnte
das Betriebsergebnis vor Verteilung an
Gesellschafter und Finanzamt auf 1.806
TEUR um erfreuliche 24,4 Prozent
gesteigert werden. Ein Gewinn fur die

Umwelt, Kunden und Aktionare. u

Mehr zur Aktie: www.umweltbank.de

=75 UmweltBank

Halbjahreszahlen Verinderung
im Uberblick 30.06.2002  30.06.2003  30.06.2004  zu 2003 in %

Interessenten 117.858 132304 146.486 10,7
Kunden 29.484 34.171 38.042 3
Bilanzsumme Mio. EUR 360,7 4492 5313 18,3
Geschéftsvolumen Mio. R 400,0 488,0 5998 19
Anlagevolumen Mio. EUR 2373 2919 3455 18,4
Vermittlungsvolumen Mio. EUR 8,1 98 12,5 21,6
Kreditinanspruchnahmen Mio. EUR 197,1 2453 325,71 32,8
Kreditzusagevolumen Mio. EUR 2240 2184 3783 35,9
Geforderte Kreditprojekte Stk. 1.980 1.584 3.305 21,9
Tins- und Finanzergebnis TEUR 1.635 3.989 4.481 12,3

TEUR 199 m 116 03
Personalaufwand TEUR 1.133 1.224 1.347 10,0
Mitarbeiterleistung (40 Std.-Basis) 50 52 51 10,0
Andere Verwaltungsaufwendungen ~ TEUR 1157 1.559 1.645 55
Risikovorsorge/Bewertungsergebnis  TEUR 58 421 359 -147
Bruttoergebnis (ebit) TEUR 23) 1.452 1.806 244
Ergebnisanteile stiller Gesellschafter TEUR 0 097 867 244
Halbjahresergebnis vor Steuern TEUR 23) 155 939 244
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SOLARFONDS

Sonne auf’s Konto

Seit Ende Juli sind alle drei Standorte des Dreistidte-Solarfonds am Netz.

Bank & Umwelt nimmt dies zum Anlass fiir ein Gesprach mit Beate Haller, der

Expertin der UmweltBank, iiber Solarfonds als Geldanlage.

B&U: Welche Vorteile bietet ein
Solarfonds dem Anleger?

Haller: Er kann die Steuervorteile
nutzen, und die Ertrdge sind nach
dem EEG (Erneuerbare-Energien-
Gesetz) kalkulierbar. Der Investor
weil3 heute schon, wie viel Geld in

den ndchsten 20 Jahren pro Kilowatt-

zierung von Solaranlagen im privaten

und gewerblichen Bereich ein.

Wir von der UmweltBank wissen
genau worauf es ankommt. Zum Bei-
spiel legen wir Wert auf mindestens
zwei unabhingig voneinander erstell-

te Ertragsgutachten, die nicht nur die

,»Bei den Solarfonds stehen wir meiner Meinung nach am

Anfang eines Trends*.

stunde hereinkommt. Ein im Voraus
bekannter Preis und eine Garantie,
dass der produzierte Strom Uber 20
Jahre hinweg abgenommen wird, wo

gibt es das sonst noch?

B&U: Von welchen Faktoren hangt
der Erfolg eines Solarfonds ab?

Haller: Vom Standort, von der Kon-
zeption, von der Technik, vom Wir-
kungsgrad wird ganz entscheidend
bestimmt, wie viel Strom die Anlage
Uberhaupt produziert und ob sie
das in 20 Jahren noch so zuverldssig
tut wie heute. Bei der Vielfalt der
Angebote am Markt ist hier das

Know-how von Experten gefragt.

B&U: Nach welchen Kriterien wah-
len denn die Experten der Umwelt-
Bank Solarfonds fur ihre Anleger
aus?

Haller: Die UmweltBank als unab-
hdngiger Anbieter kann sich die
besten Fonds am Markt aussuchen.
Die Bank bringt zusétzlich ihre lang-

jahrigen Erfahrungen aus der Finan-

Beate Haller

Sonneneinstrahlung am Standort, son-
dern den tatsdchlichen Stromertrag
unter Berlicksichtigung des Wirkungs-
grades der gesamten Anlage berech-
nen. Die UmweltBank ldsst auf eigene
Kosten zusatzlich noch ein drittes
Gutachten erstellen, um ihren Kunden

besondere Sicherheit zu geben.

Module und Wechselrichter missen
von namhaften Herstellern stammen,
die auch bereit sind, die Quialitdt ihrer
Produkte mit langjahrigen Leistungs-
garantien zu untermauern. Und die

technische Konfiguration muss passen.

B&U: Und wie sehen Sie die Zukunft
der Solarfonds?

Haller: Sonnenenergie ist angesagt.
Bei der UmweltBank steigt die Nach-
frage nach privaten und gewerblichen
Solarkrediten stark an, und auller-
dem beobachten wir steigendes Inter-
esse bei Anlegern, die gerne auf die
Kraft der Sonne setzen wollen. Wir
stehen meiner Meinung nach am

Anfang eines Trends. "

Dreistadte-
Solarfocds

,

Der Dreistadte-Solarfonds
im Uberblick

Projektdaten

Ein Dachsolarfonds mit drei verschiedenen
Standorten:

Fulda (Hessen), GroBostheim (Bayern)
und DroB3dorf (Sachsen-Anhalt) mit
einer installierten Leistung von insgesamt
[,3 MegaWattoex.

Ertragsgutachten

Pro Standort liegen drei Solargutach-
ten vor. Die Sonneneinstrahlung
bewegt sich zwischen |.136 und |.164
kWh/m?* im Jahresmittel.

Sicherheitskonzept

20 Jahre Garantie auf Wechselrichter
und Module und eine Ertragsgarantie in
Hohe von 90 % des Basisertrags durch

eine deutsche Versicherung.

Steuerliche Effekte, Ausschiittungen
und Rendite

Eine prognostizierte Ausschiittung von
253 % bis 2024 (inkl. Kapitalriickfluss)
bei einem positiven Gesamtergebnis
von ca. 153 % und einem negativen
Anlaufergebnis in Hohe von ca. 82 %,
davon 74 % im Jahr 2004. Die erwartete
Rendite liegt bei 6,59 % vor Steuern und

bis zu 6,81 % nach Steuern.

Jetzt einsteigen

Ab 5.000 Euro kénnen Sie sich beteili-
gen. Bitte fordern Sie weitere Informa-
tionen mit beiliegender Antwortkarte
an. Unsere Experten beraten Sie auch

gerne vorab telefonisch:

Telefon 0911 / 53 08 - 135

s7s UmweltBank



Waussten Sie schon. dass |..? Anlagekonditionen U Dic UnweltBank ist Mitglied der gesetzlichen Einlagensicherung.

1,75 %d’ bei tdglicher Verflgbarkeit, Zinssatz variabel.
- |m Herbst der neue Ka‘talog Umwe|tP|uSkOntO |,90 % *ab EUR ‘OOOO,—

oy |
der UmweltBank erscheint. Jetzt 2,05 % | ab EUR 50000

1 75 % Bei regelmaBigen Sparbetrdgen ab EUR 25,-

U IS ’ T pro Monat (EUR 300,- pro Jahr), 1,75 %,
mweltparvertrag variabel, plus dynamischer Bonus von bis zu

Bonus | 50% der jeweiligen Jahreseinzahlung.

mit beiliegender Antwortkarte

anfordern.

| .75 % | bei 3-monatiger Kiindigungsfrist, Zinssatz

U ItS buch ’ d variabel 1,75 9% plus 0,25 % Extra-Zins,
mweltsparbuc Oder | wenn bis 31.12. eines Kalenderjahres nicht

2,00 % | verfugt wurde. Mindestanlage: EUR 500.-

fest, 24-monatige Zinsbindung, danach Zinsen/
UmweltSparbuch Extra 2,75 % | Verfugbarkeit wie UmweltSparbuch.
Mindestanlage: EUR 2.500,-

.o die UmweltBank sich wieder auf

der Messe ,,Griines Geld” im Rah- 2,00% 2,50% 3,00% 3,50% 4,00%
. Wach [.Jahr 2. Jahr 3. Jahr 4. Jahr 5. Jahr
men der Internationalen Anleger- achstumsparen ‘ ‘
Nach Ablauf der ersten |2 Monate mit 3-monatiger
messe prdsentiert? In Dusseldorf Kiindigungsfrist verfiigbar. Mindestanlage: EUR 2.500,-
vom 23.bis 25.09.2004. 2,00% 275% 3,00% 3,30% 3,60%
die .Griine Lust” Umwelt- | Jahr 2 Jahre 3 Jahre 4 Jahre 5 Jahre
. . UmweltSparbrief 380% 400% 4,15% 435%
schutz mit Genuss verbindet ? Die 6Jahre  7Jahre  8Jahre 10 Jahre
UmweltRank ist vom 24. bis 26.09. Zinssatz fest fur die jeweilige Laufzeit. Mindestanlage: EUR 500

auf dem Wolfgangshof bei Anwan-

den (Landkreis Furth) dabei, ) i | b ‘ Wertentyickung in %
( ) . Ausgabepreis | Riicknahmepreis T i o o
... die UmweltBank im erstmals .

Neu: OkoVision 78,10 | 7438 | +10,4 | +104 | -28,1 | - 125
stattfindenden Themenpark ,,Nach-
haltig investieren” beim Bérsentag Sarasin ValueSar Equity 8657 | 8245 | +44 | +35]-329 | -183
in Hamburg am23.10. vertreten ist ? SEB Invest OkoLux 2588 | 2477 | +0,1 | +82 | -447 | -320

Sarasin OekoSar Portfolio | 13592 | 129,45 +3,1 +13] -159 -88

VL_Sparen Sarasin Sustainable Bond Euro| 106,07 | 102,48 +2,0 +34 - -

VL-Sparen mit Sarasin ValueSar | | geg 1ot GkoRent 5176 5025 | +18| -19| -03| +67

Equity neu im Angebot der Umwelt-

Bank. Ab 34 Euro monatlich mit Aktuelle Kurse und Konditionen unter www.umweltbank.de
Hilfe von Staat und Arbeitgeber ) e
. . i . .. — Tingindung | Nominli Nusahlung
ein kleines Vermogen schaffen. Kreditkonditionen e Ipies
Sanierung Altbau * . 10 Jahre | 2,40 % | 100% | 242%
So erreichen Sie uns: Energiesparh'ziuser 5) . 10 Jahre 3,40 % 100 % 344 %

montags bis freitags 8 bis 20 Uhr

b9 | 5jah % | 100% | 419%"
Telefon: 0911/53 08 - 123 4 Jahre | 411 %

Fax : 0911/53 08 - 129 8 bis4 | SJahre | 421 % 100 % | 429 %®

ERlaEEE s Sl | Umnwelt- 3bis | | Sjahre | 435% | 100% | 444 %

Internet: www.umweltbank.de Baufinanzierungen

mit Oko-Bonus®

ab 9 10 Jahre | 4,78 % | 100% | 489 %®
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